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80% des particuliers préparent leur projet immobilier sur Internet

80% des particuliers commencent leur projet immobilier en ligne



Mais leur parcours réserve souvent quelques surprises
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« MeilleursAgents.com met en relation
les particuliers qui ont un vrai projet immobilier

avec les bons professionnels »

Notre mission est simple

Particuliers
(gratuit)

Média de référence
pour réussir son

projet immobilier

Pros
(payant)

Source des meilleurs
prospects vendeurs &

acheteurs
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 Modéliser les prix et le marché immobilier dans un contexte
de données rares
 Equipe scientifique dirigée par Arnaud Simon, Maitre de

conférence HDR à Dauphine
 3 doctorants

• Finance et économétrie immobilière, statistique géospatiale
• Travaux publiés et présentés
 200 millions de données de prix et de référentiel

géographique intégrées au calcul

6 ans de R&D pour rendre le marché immobilier plus transparent

 Modéliser les prix et le marché immobilier dans un contexte
de données rares
 Equipe scientifique dirigée par Arnaud Simon, Maitre de

conférence HDR à Dauphine
 3 doctorants

• Finance et économétrie immobilière, statistique géospatiale
• Travaux publiés et présentés
 200 millions de données de prix et de référentiel

géographique intégrées au calcul
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Des cartes de prix mises à jours mensuellement
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Disponibles sur l’ensemble du territoire
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Chaque mois, 150,000 biens estimés sur notre plateforme
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Les vraies performances des agences pour un choix avisé
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Le propriétaire contrôle toutes les étapes de sa vente

3
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…et évalue publiquement le travail des agences

3
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Indice des prix de l’immobilier à Paris publié depuis 2008

Des indices de prix fiables et avancés
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Indice notaires recalé base promesses (-3 mois) Indice MeilleursAgents.com base promesses
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 Indice de tension immobilière

 Mesure le rapport de force entre les acheteurs en recherche
active et les vendeurs, dans un marché donné à un moment
donné

ITI = Acheteurs actifs / Vendeurs actifs

 Indique la tendance de fond sur l’évolution des prix dans les 6
prochains mois :
• ITI > 3 : hausse des prix
• 2<ITI<3 : stabilité des prix
• ITI < 2 : baisse des prix

Evaluer le rapport de force entre l’offre et la demande

 Indice de tension immobilière

 Mesure le rapport de force entre les acheteurs en recherche
active et les vendeurs, dans un marché donné à un moment
donné

ITI = Acheteurs actifs / Vendeurs actifs

 Indique la tendance de fond sur l’évolution des prix dans les 6
prochains mois :
• ITI > 3 : hausse des prix
• 2<ITI<3 : stabilité des prix
• ITI < 2 : baisse des prix
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L’ITI montre une baisse généralisée de la demande

Janv. 2011 Dec. 2014
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5
Evolution de l’ITI depuis 2011

Les acheteurs ont pris la main même dans les grandes villes
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 1,000 retombées presse par an
 1er sur les recherches d’adresses, de prix, d’agences

immobilières
 Référent prix immobiliers des grands sites media

 1,2 million de VU mensuels
 150,000 estimations mensuelles
 1,1 million de profils utilisateurs en base
 120 salariés

Une stratégie de marque fondée sur le contenu

 1,000 retombées presse par an
 1er sur les recherches d’adresses, de prix, d’agences

immobilières
 Référent prix immobiliers des grands sites media

 1,2 million de VU mensuels
 150,000 estimations mensuelles
 1,1 million de profils utilisateurs en base
 120 salariés
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Nous attirons les futurs vendeurs et les acheteurs actifs

Info prix et
marché

1
Référencement

internet

2

Presse et
notoriété

3
Partenaire des plus
grands sites média

4
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Visibilité de
8 projets sur 10 à Paris

7 sur 10 en IDF
5 sur 10 en région



MeilleursAgents Patrimoine pour les institutionnels
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2008-12 : Monétisation par apport de mandats exclusifs aux agents immo.

Les vendeurs confient
un mandat exclusif à
MeilleursAgents.com
qui le délègue à deux

agents immobiliers
MeilleursAgents.com

perçoit

40%
de la commission en

cas de vente

300
agences
clientes
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2012-2014 : Monétisation par apport de leads vendeurs & visibilité Internet

Les vendeurs
peuvent mandater

les agences en
direct

MeilleursAgents.com
perçoit

79€
par rendez-vous et

25%
de la commission des

agences en cas de
vente

600
agences
clientes

Les agences
affichent leur

vitrine et leurs
annonces sur
notre site et
payent un

abonnement
mensuel de

199€
ou

299€
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Vendeur

MeilleursAgents.com
perçoit

79€
par rendez-vous et

25%
de la commission des

agences en cas de
vente

600
agences
clientes

Les agences
affichent leur

vitrine et leurs
annonces sur
notre site et
payent un

abonnement
mensuel de

199€
ou

299€



Début 2015 : Offre média à destination de toutes les agences

Objectif

20,000
agences
clientes

VISITEURS COMPTES ESTIMAS CONTACTS
QUALIFIÉS

VENDEURS PAGE AGENCE
99€ / mois

DISPLAY + MAIL ESTIMA
VENDEUR

2€ / vendeur

MISE EN
RELATION
VENDEUR
QUALIFIÉ :
149€ / RDV

Les agences sélectionnent le plan de prospection le plus adapté à leurs besoins
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Objectif

20,000
agences
clientes

MISE EN
RELATION
VENDEUR
QUALIFIÉ :
149€ / RDV

Volume estimé dans
votre zone 350 VU /mois 70 vendeurs / mois 2 contacts / mois

ACHETEURS ANNONCES
99€ / mois

DISPLAY + MAIL ESTIMA
ACHETEUR

0,5€ / acheteur

RAPPRO. BASE
ACHETEURS :

0,5€ / acheteur

Volume estimé dans
votre zone 600 VU /mois 350 acheteurs / mois 54 acheteurs / rapprochement

Votre budget mensuel estimé : 496
€



Mais Internet n’élimine pas les agents immobiliers
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 Des comparables US et UK se sont imposés dans les marchés
les plus transparents

 Le savoir-faire technologique et scientifique unique de
MeilleursAgents.com sera la clef d’entrée des grands marchés
internationaux où l’information immobilière est difficilement
accessible
• Allemagne, Italie, Espagne
• BRICs

Perspectives internationales

 Des comparables US et UK se sont imposés dans les marchés
les plus transparents

 Le savoir-faire technologique et scientifique unique de
MeilleursAgents.com sera la clef d’entrée des grands marchés
internationaux où l’information immobilière est difficilement
accessible
• Allemagne, Italie, Espagne
• BRICs
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